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Rendez-vous sur 

notre site pour 

plus  

d’informations ! 

BAC PROFESSIONNEL 

METIERS DU COMMERCE 

ET DE LA VENTE (Opt A&B) 
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BAC PROFESSIONNEL 

METIERS DU COMMERCE 

ET DE LA VENTE (Opt A&B) 

Option A - Animation et gestion de l’espace 
commercial  
Option B - Prospection clientèle et valorisation 
de l'offre commerciale 

Communication, responsabilité et 
adaptabilité sont des qualités  
essentielles 

Ce BAC PRO accueille les élèves à l’issue de la classe de troisième, ou lors d’une réorientation  
post 3ème  

Vous apprendrez tout au long des 3 années de votre  
formation et des 22 semaines de stages en situation réelle à 
développer vos capacités d’autonomie et de responsabilité en tant 
que futur professionnel 
  
Vous serez amené à accueillir, conseiller et vendre des produits 
et des services associés, contribuer au suivi des  
ventes, participer à la fidélisation de la clientèle et au  
développement de la relation client. 
  
Selon votre, vous serez en mesure de participer à l’animation et à 
la gestion d’une unité commerciale ou de prospecter des clients 
potentiels. 

 
Et tout cela dans le but de participer à la cons-
truction d’une relation client durable. 
 

Matières par année (en heure) 2nd 1e T 

Français  Hist. Géo. Education à la citoyenneté 

Maths  
LV1 Anglais 
LV2 Espagnol 
Arts appliqués 
EPS 
Enseignements professionnels 
Co intervention Pro –Français 
Co intervention Pro – Maths 
Réalisation du chef d’œuvre 
Prévention-Santé-Environnement 
Economie-droit  

3.5 
1.5 
2 

1.5 
1 

2.5 
11 
1 
1 
- 
1 
1  

3 
2 
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1.5 
1 

2.5 
9.5 
1 

0.5 
2 
1 
1  

3 
1.5 
2 

1.5 
1 

2.5 
10 
0.5 
0.5 
2 
1 
1  

Heures hebdomadaire 
Accompagnement personnalisé   

27 
3 

27 
3 

26.5 
3,5 Référentiel de formation 

en ligne 


